Co je PNO

PNO je zkratka pro podil ndakladit na obratu. Jde o ukazatel efektivity online marketingu,
ktery udéava, kolik procent z trZeb bylo vynaloZeno na reklamu.

Vypocet PNO:
PNO = (ndklady na reklamu /trzby) x 100

Napriklad pokud firma utrati 5 000 K¢ za PPC reklamu a ziska z ni trzby ve vysi 25 000
K¢, PNO bude 20 %. To znamend, Ze na reklamu ptipadlo 20 % celkového obratu.

K ¢emu se PNO pouziva

PNO slouzi k vyhodnoceni navratnosti reklamnich kampani — predev§im v e-shopech
a vykonnostnim marketingu. UmoZiiuje porovnat, jak se jednotlivé kampané nebo reklamni
kandly podileji na celkovém zisku.

Nizké PNO znaci efektivni reklamu (nizké ndklady, vysoké trzby). Naopak vysoké PNO
muze znamenat, Ze reklama je neefektivni, nebo Ze jsou produkty proddvany s nizkou
marzi.

Jaky PNO je jesté v poradku?

Optimélni hodnota PNO se odviji od marze na prodavaném zboZzi. Pokud je naptiklad
marze 30 %, PNO by nemélo tuto hodnotu pfesahnout — jinak kampan neni ziskova. Kazdy
e-shop ma ale hranici rentability nastavenou jinak.

Rozdil mezi PNO a ROAS

PNO je prevraceny ukazatel k ROAS (Return On Ad Spend). Zatimco ROAS vyjadiuje,
kolik trZzeb reklama ptinesla z kazdé investované koruny, PNO ukazuje, kolik procent
z téchto trzeb padlo na néklady.

e PNO = (naklady / trzby) x 100
e ROAS = trzby / naklady
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Napftiklad:

¢ ROAS 5 znamena PNO 20 %
e ROAS 2 znamena PNO 50 %

2/2


http://www.tcpdf.org

